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OPTATIVA A

= E-Commerce

= Manejo Estratégico de Proveedores

= Investigacion de Operaciones para la Toma de Decisiones
= MercadotecniaInternacional

= Mercadotecnia Politica

= Mercadotecnia Ecolégica

= Desarrollo Humano Integral

OPTATIVAB

= Ventas Estratégicas y Factor Humano
= Estrategia de Venta Directa

= Estrategia de Mercadotecnia Digital

= Mercadotecnia Estratégica

= Manejo de Patentes y Marcas

= Franquicias y Licencias

= Procesos Mercantiles Internacionales

= Administracion Avanzada de Crédito y Cobranzas

OPTATIVAC

=  Administracion Detallista

= Elementos de Mercadotecnia Interactiva

= Taller de Competitividad Empresarial

= Comercializacion Avanzada

= Taller de Habilidades Directivas

= Taller de Comunicacion Integral

= Direccion de Operaciones Logisticas

= Presentacion de Proyectos para la Direccion Estratégica

= Temas Avanzados de Mercadotecnia
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